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H Le premier contrat

v doit éfre le reflet de votre projet : :
. Marketing

. économique
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H Le premier contrat
v doit éfre complet et preécis sur vos projefts :
.la licence de marque,
. digital,
. vente internet,
. exclusivité territoriale,
. formation inifiale et confinue,
. SUivi/animation,
. approvisionnement,
. paiements, frais et leurs évolutions,

. les clauses de fin de contrat,

. I'informatique.
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H Le contrat définitif regroupe plusieurs contrats :

v’ contrat de formation et d’animation,
v’ contrat d'approvisionnement,

v’ contrat de licence de marque.




B Négocier un premier contrat :

v fres pédagogique pour expliquer le contenu,

v rester ferme sur les clauses de fin de contrat (pour
'intérét de tous y compris du candidat futur franchisé).
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B Négocier un premier contrat :

v’ éviter le sur-mesure qui nécessite un suivi particulier de
la relation,

v justifier les relations particulieres.
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H L'évolution du contrat ;

v tendance a le « muscler» ou « I’'assouplir »,

v |"adapter aux nouvelles reglementations, lois, évolutions,

v le réviser au moins une fois par an.
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INBTITUT »

H L’'évolution du contrat :

v il vous faut le connaitre parfaitement, y compris vos
développeurs,

v avec le développement du réseau, le contrat est une
formalite.




